
Basware est l’un des principaux fournisseursde solutions
Procure-to-Pay en mode SaaS,avec le plus grand réseau
ouvert de facturation électronique dansplus de 175 pays

Basware,partenairedesentreprisesqui

engagentleur transformationdigitale

Faceà leurs enjeux actuels, les équipesfinanceset achats
n’ont d’autreschoixque d’accélérerleur transformationdigi-

taie. Une démarchedans laquelleBaswarelesaccompagne,
au traversde sonoffre et de sonexpertisehistoriquedansle
domainedu Procure-to-Pay,le point avecCedric Podan.

Basware France
20, rue Caumartin

75009 Paris

Mail : France_2O24@basware.com

www.basware.com/fr-fr/

Ativité de l'entreprise :

Basware permet aux
départementsfinanciers
d'automatiserleurs processus
de facturation électronique.

Notre plateforme permet
d'atteindreun niveau
d'automatisation inégale en

quelques mois, réduisantainsi

drastiquement les taches
chronophageset complexes,
ainsi que les risques d'erreurs
ou defraudes.

Références :

Heineken, DHl, Mercedes,

McDonald, Vinci

direc-Quels enjeux poussent les??

tions financières et achats à engager

leur transformation digitale ?

Depuis plusieurs années,les directions

financières et achatsont de plus en plus

de reflexion(s) autour de la digitalisation,

et le phénomèneestcroissantpour dif-

ferentes raisons:
? Conjoncturelles, parce gue des ré-

formes liées au passageobligatoireà la

facturation electronigue se mettent en

place et obligent la digitalisation de cer-

tains flux commerciaux ;

? Économigues, car !'amelioration des

performances des entreprises est cru-

ciale pour leurs gains de productivité,

pour une meilleure compétitivité, pour

!'optimisation de leurs coûts de fonc-

tionnement, etc.;
?

Organisationnelles, parce gue pour ob-

tenir les résultats attendus, les entre-

prises doivent faire un état des lieux de

leurs ressourcesinternes, des compe-

tences en présence, de leurfaçon de tra-

vailler, de leurs performances;
?

Business, car les organisations,guelles

gu'elles soient, ont davantage besoin

d'automatisation dans les processus,

d'agîlité, devisibilité à toutes les étapes

de la chaîne de traitement de leurs don-

nées, et d'amelioration continue pour les

solutions mises en place dans le cadre de

leurs projets dedigitalisation.

accom-Comment Basware les??

pagne-t-elle dans cette démarche ?

Basware est un éditeur majeur desolu-

tions SaaS gui propose ses solutions

Procure-to-Pay, reconnues à l'interna-

tional. Nous démontronsdepuisprès de

40 ansd'existence notre forte capacité

à accompagner des organisations de

desenvironnements IT très souventcom-

plexes et de hauts niveaux d'exigences

en matièred'automatisation. Nous avons

l'intime conviction de pouvoir aider

nos clients à tendre vers des processus

financiers « sans friction » tout en of-

frant 100% de visibilité sur l'intégralité

des flux, et nous enavons d'ailleursfait

notre credo. Cestavec cette double am-

bition gue nous concevonset déployons

nos offres de solutions et de services au

bénéfice de nos clients.
À cet effet, nous investissonsmassive-

ment dans l’innovation depuisplusieurs

années.Nous entendonsainsi fournir la

meilleureet la plus complète des solu-

tions Procure-to-Paydu marche, en em-

barguant de plus en plus detechnologies

et defonctionnalités dernière génération

(Intelligence Artificielle, Machine Tear-

ning. Virtual Business Advisory, etc.).

Nous assuronsla mise en conformité de

nos solutions et supportonsnos clients

dans plus de 175 pays, notamment au

traversde différents partenariats,de cer-

tifications et accréditations reguises

pour opérerau niveau international. Et

nous nous appuyons surnos eguipes

d'experts, et sur nos différents parte-

naires (revendeurs, intégrateurs, cabinets

de conseils...) chevronnés et aguerris,

déployés dans plus d'une vingtaine de

pays, pour délivrer la meilleure qualité

de service possible à nos clients.

Un exemple concret des bénéfices??

de votre solution de Procure-to-Pay ?

Parexemple. Restalliance est parvenu à

mettre sous contrôle 93% de ses dé-

penses. L société traite 80% de ses fac-

tu res electroniguesavec Basware et au-

tomatise environ 57% des rapproche-

parvenuea

automatiser entre
60 et 80% de
leurs processus

transactionnelset
à mettre plus de

90% de leurs

dépensessous
contrôle grâceà

nos solutions

Cédric PODAN

Expert P2P chezBasware
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