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l’obsolescence programmée et informer sur
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la durabilité et les matériaux employés. Il doit aussi servir aux

des normes européennes.
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privilégié de communication entre les marques et les clients en
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aire et en protégeant les données personnelles. On peut même

entre un objet physique et sa représentation numérique.

Choixtechnologiques
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devront donc décider du moyen de lier produit physique et

	%&'

(!)
*

+
+%,)/(012!

)!

	passeport numérique ambitieux.
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